
DOOR DURE VISPRIJZEN NAAR EEN 
LANGZAME ONTREDDERING VAN 

HET DISTRIBUTIEAPPARAAT 
We moeten in de eerste plaats de redaktie van het «Het Visseri jblad» 
bedanken dat ze eveneens haar 'kolommen heeft opengesteld voor de visie 
van een tak van de verdei ingssektor wier belangen schijnbaar niet nood­
zakeli jk harmoniëren met die van de reders 

Van het standpunt van de distr ibutiesektor uit gezien, is het ontegenspre­
keli jk dat de vis te duu r gemi jnd word t en aldus te duu r in de handel 
komt. We zul len ons spoeden om dit gedeelte zo klaar mogel i jk te belichten 
en v/e vragen daarom aan diegenen die reeds het protest op de l ippen 
hebben ons eerst even te laten uitspreken. Een dagblad heeft t rouwens, 
in een rubr iek verschenen in zijn uitgave van zaterdag 12 december, dit 
vraagstuk reeds aagesneden, met als remedie tegen de dure pr i jzen, een 
speling der invoerkont ingenten, zonder hierbi j te bedenken dat invoer 
niet alleen de funk t ie is van invoerkont ingenten, maar eveneens van het 
voorhanden zi jn van de vis op de buitenlandse markten. We halen dit 
art ikel hier echter ter loops aan om er op te w i jzen dat ook elders reeds 
het buitennissige van de dure vispri jzen opgeval len is. 

Laten we nu echter eerst even de ongeduld ige reders of producenten aan 
het w o o r d , anders geraken ze nooit aan het einde van di t art ikel en ik 
wens hen zeker geen pint kwaad bloed te zetten. 

De vis is te d u u r ! Hoe komt het dan dat ze toch allemaal gemi jnd w o r d t ? 
Moest het niet gaan aan dergel i jke pr i jzen men zou ze toch niet kopen ? 

De vis is te duur i Waarom scheidt er dan geen enkel koper noch handelaar 
u i t ? 

De vis is te d u u r ! Maar is het niet de fout van de handelaars, die er soms 
100 °o b i jp lakken en men aldus tot buitennissige pri jzen k o m t ? 

De vis is te d u u r ! Maar met wat doen ze dan voort en hoe kopen ze dan 
hun dure wagens en huizen ? 

De vis is te d u u r ! Maar in de t i jd dat ze spotgoedkoop was hoorden w e 
de handelaars n ie t ! 

We kunnen nog zo een t i jd je doorgaan, maar in essentie herleiden de 
tegenargumenten zich allen tot bovenaangehaalde. Anderzi jds hopen we. 
nu dat sommige reders en medegeïnteresseerden wa t stoom hebben kun ­
nen af laten, dat dit artikel ook door hen tot het einde zal gelezen worden . 
De vis is te duur en er is onder de handelaars niemand die er mede 
ui tscheidt ! Aan diegenen die dit klakkeloos en gemeend beweren, kunnen 
we een lijstje 'bezorgen van handelaars en visventers die we l uitgeschei­
den hebben, vooral dan bi j diegenen die nog 'maar recent op stiel z i jn . 
Van de indrukwekkende lengte van dit li jstje zou menigeen staan ki jken ! 
En als het nog niet langer is, dan zul len w e maar direkt verk lappen 
waarom. 

Elk voelt best zi jn «eigen zeer». Ik ga dus maar wat uit eigen biecht 
k lappen. Ik HAD dr ie viswagens in de handel. Hiervan staat er nu één 
thuis in mi jn hof, omdat het te goed g ing. De mensen die het niet weten 
zouden het anders vertel len en zeggen «hij is met die één al b innenge-

speeld». Ik heb dus twee viswagens in bedr i j f met twee «toernées». En 
nu verk lap ik het recept voor het maken van een ri jke winstopbrengende 
visronde. Ge koopt een n ieuwe auto ('het moet absoluut een n ieuwe zi jn, 
anders zijt ge er na enkele maanden aan, van de automiserie alleen reeds). 
Ge koopt er een automatische weegschaal b i j en rust u verder uit met de 
nodige winke lapparatuur , zinken bakken, messen, enz . Met het overschot 
van de aardige bom dui ten die ge aldus reeds in uw kommercie gestoken 
heöt, koopt ge nu uw vis en . . . «en voiture» 's nachts om twee uur, met 
de daver op uw l i j f van kontentement en bl i jde verwacht ing. Ge gaat 
natuur l i jk liefst zover mogel i jk van de kust, waar geen v iswinkels zi jn 
en geen andere venters komen, kwestie van de konkurrent ie. Ge komt 
ergens in een godvergeten dorpje waar ge anders nooit zoudt geraken of 
ge zoudt dronken moeten zi jn. Men begint er aan de bel len te t rekken 
en gerucht te maken, genoeg om zelfs de meest engelachtige visafslager 
naar zi jn hoofd te doen gr i jpen. Ge legt er met handen en voeten uit hoe 
lekker een goed «visje» is en als ge aldus de lange dorpstraat en 'n paar 
zijstraatjes teneinde zijt en ge maakt uw rekening, dan stelt ge vast dat 
ge met wat meeval één mensje hebt weten te over tu igen, één enkel mensje 
die dan nog van uw wagen weggegaan is al hoofdschuddend en kwaad 
op haar eigenzelf omdat ze zich 'heeft laten over tu igen en nu zeker is van 
bedot geweest te zi jn. Zelf staat men er een beetje benauwd b i j , maar 
hoopt toch een eindje verder beter te zul len varen. In de late namiddag, 
als ge al uw vis nog onverkocht in de bakken weet, dan begint de moede­
loosheid en de schrik. Wat heb ik nu aangevangen ? En al mi jn ge ld zit 
in die kommercie met nog een deel schuld erbi j ! Maar ge moet voort ! 
Dat duur t zo weken en zelfs maanden vooraleer ge nog maar uw onkosten 
ef fen 'krijgt, zonder maar één cent te verd ienen. En het is in die per iode 
dat er heel wat visventers met het alternatief te kampen hebben «er op 
of er onder». Voor diegenen die in deze beginper iode niet een klein beetje 
reservecentjes hebben, laat het alternatief hen geen keus. Ze zoeken «hun 
ronde !» over te laten met heel wat centjes verlies. En nu daag ik de beet-
weters uit te zeggen, dat het niet gaat zoals ik het hierboven aangehaald 
heb. Ze mogen het al t i jd gratis met mi jn reservewagen proberen, maar 
het verkoopr is iko is voor hen. De anderen, diegenen dus met wat reserve­
centjes, geraken er tenslotte na veel opof fer ingen en moeite. Dit was 
vroeger zo en dit zal nu we l nog een paar graden erger zijn met de dure 
vis. Trouwens, ik geloof dat het l iedje ui tgezongen is van nu nog met een 
v iswagen te beginnen. Men ziet t rouwens maar juist die viswagens lopen 
die zich vestigen. De anderen die verdwi jnen , daar let men niet op. 

En nu nog maar kan ik antwoorden op de vraag «waarom men geen ge­
vestigde venter ziet uitscheiden ?». Wat denkt u dan, na al de moeite en 
opof fer ingen die men zich getroost heeft om een «toernée» te maken. 
Meent u dat men een kapitaal aan auto en winkel inr icht ing en een kapitaal 
aan moeite in de hoek zet omdat de vis te d u u r is ? Meent u dat men van 
de eerste weken en zelfs maanden dat er niets op te verdienen is, en men 
zelfs toesteekt, de zaak kan laten rotten ? Is men niet verpl icht tegenover 
dit geïnvesteerd kapitaal, de zaak zolang voort te zetten, met hoop op ver­
beter ing, tot men het werke l i jk niet meer kan ? En mag U hier dan de 
verkeerde gevolg t rekk ing nemen, dat het ook we l gaat met die dure 
pr i jzen, vermits er geen enkele thuis b l i j f t ? Neen, Mi jnheren, w i j venters 
verbieden u deze konklusie te maken. Toen het slecht g ing in de visseri j , 
vaarden de vaartu igen nog wekelij»;s uit. Mochten on ingewi jden hierui t 
besluiten dat het nog al t i jd goed g ing, vermits slechts ui tzonderl i jk het 
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vissen st i lgelegd we rd ? Laten w e dus geen andermans rekening maken. 
Dit is al te goedkoop en getuigt van bitter we in ig verstand. Als de vis 
dus aan dure pr i jzen gemi jnd word t , dan is het omdat «ik» en ook «de 
anderen» er moeten hebben. We hebben onze winke l in r ich t ing we hebben 
ons kl ienteel, w e hebben eventueel onze «chauffeur-bestel ler» die maar 
alleen de kl ienten ken t ! Kunnen w e dit alles laten va l l en? Neen, het 
middel ware veel erger dan de kwaal van het toesteken en b l i jven hopen 
op verbeter ing. 

MAAR ! hier l igt nu juist het gevaar. De kruik gaat zolang te water tot 
ze breekt. Vele marginale venters en winkels kunnen dit misschien we l 
weken en enkele maarden u i thouden, maar eens word t de grens bereikt. 
Zo de buitenissige pri jzen b l i jven aanhouden, dan kan ik u verzekeren 
dat d ie grens er moet komen met de verdw i jn ing van heelwat w inke ls en 
venters. Dat w i l klaar zeggen, dat een distr ibut ieapparaat dat met zoveel 
moeite opgebouwd werd en waarvan ook de reders de vruchten p lukken , 
langzamerhand ontredderd zal geraken. De kloeksten zul len we l over­
b l i j ven , maar dit moet toch zeker w e l een magere troost zi jn te weten , 
dat er een beperkt aantal zul len b l i j ven. Dat kan de visserij heel zeker 
niet dienen. 

En nu nog een woord je op het argument dat we zo d ikwi j l s horen, zelfs 
van personaliteiten in de v isser i jmiddens! 

De vis is te duur omdat men er soms 100 % bi jp lakt . Om dit raisonnement 
kracht bi j te zetten, neemt men natuur l i jk al t i jd een voorbeeld die het 
p lat form dient. Men pikt een v iswinkel uit waar men de tongen gepr i jsd 
ziet aan 160 fr. het kg. En zeggen dat ze in de mi jn maar 90 fr. g a a n ! 
Dat is 70 fr. het kg b'j ! Een momentje. Mi jnheren. Laat ons ten eerste niet 
veralgemenen of ik kan het in omgekeerde richting doen , waar ik op mi jn 
toernée de tongen praktisch pri js om pri js verkoop. Er ligt nog al t i jd een 
were ld tussen het pr i jzen van een «waar» en de verkoop hiervan. Verder 
is het onjuist te 'beweren als de tongen in de mi jn verkocht worden en 
diezel fde visjes aan 160 fr. het kg gepr i jsd worden dat er 70 fr. winst op 
zit. Oaar komt ten eerste 9 % taks bij het mi jnen. Verder komt nog dat 
geen enkele venter of w inke l aan dergel i jke pr i jzen, afzet genoeg heeft 
om per bennen in de markt te kopen. Men mag gerust aannemen dat die 
personen 110 f r . moeten geven aan de grossisten. Hierbi j komt nog dat 
men even gerust mag aannemen, dat er al t i jd een zeker overschot van 
dat dure visje aan uw handen bl i j f t . En het moet niet veel zijn opdat uw 
verkoopmarge er aan is. En dan hebben we hier een buitenissige pri js 

genomen van 160 fr het kg. Men kan ze desnoods aan 200 fr. zetten, 
maar verkopen, dat is een ander paar mouwen. 
En wat mi izel f betreft Mi jnheren, ik heb mi jn tongen nog niet duurder 
verkocht dan 126 fr . het kg ! Deze week had ik er 18 kg medeoegeven 
voor twee wagens en ik had er juist cewogen 5.350 kg over. En ik daag 
u hier noomaals uit, want ook dit kan ik bewi jzen. Ziet u. Mi jnheren, 
derqel i ike stoten kan men wel een t i jd lang op de schouders nemen, maar 
ook bi i mij zou het tenslotte kunnen worden dat de twee overb l i j vende 
waaens gezelschap zouden gaan houden aan die ene die in de hof staat 
omdat het te goed g ing. Dat zou weeral zoveel min zi jn in de distr ibut ie. 
Ver leden week g ingen de keels 1400 fr. in de markt. Hiervan heeft men 
ongeveer 20 kg v leugels Met de taks erbi j gerekend komt di t op 75 f r . 
het kg , van de werku ren voor het kuisen niet gesproken. En nu daag ik 
voor de derde keer de beetweters uit om di t visje aan een renderende pri js 
te gaan ve rkopen ! Daar staan toch een massa goede stuur lu i aan w a l , 
al mensen die hun roeping gemist hebben en schatten kunnen verdienen 
met het leuren. Waarop wachten zij toch ? Nog voorbeelden. Mi jnheren, 
met de kabel jauw ? Voor eerste kwal i te i t betaalde men reeds verscheidene 
malen 1500 fr. de ben. Met inbegr ip van de taks komt dit op 33 fr. het 
ka, met kop aan a.u b. Ik spreek wel van eerste kwal i te i t , want als men 
vodden moet gaan verkopen, dan begint men l iever niet met een vis-
kommercie. Ontdaan van kop en staart, vinnen en vl iezen, komt dit reeds 
aan 43 fr. het kg. En meen nu niet dat het alles is. Bij de verkoop gaan er 
nog de wammen af. te rw i j l er bijna niemand het stukje bi j de staart, noch 
het kopstukje w i l . Zo komt het beestje u al aardig dicht bi j de 50 fr. het 
kg. En probeer nu maar eens kabel jauw te verkopen aan meer dan 70 f r . ! 
Het gaat al lastig genoeg met een pri js achteraan in de zestig. Met het 
onvermi jdel i jk overschot dat men alt i jd terug brengt voor Pescator, kan ik 
met de hand op het hart zeggen dat dergel i jke verkoop niet loont ! 

Waar we wel akkoord gaan met de reders is het feit dat w i j ook hun 
moei l i jkheden niet aantrokken toen de vis enkele jaren terug te goedkoop 
gemi jnd werd . Het is dan ook verstaanbaar en logisch dat ook zij er het 
maksimum trachten uit te halen, zelfs op gevaar af dat de distr ibut iesektor 
er op de lange duur door ontredderd word t . Om aan het euvel van te 
hoge en te lage pri jzen te schaven is er maar één oplossing : de coöperatie. 
Een min imum- en een maksimumpri js die zorg draagt voor de produkt ie -
en voor de distr ibutiesektor. Daar komt echter zoveel om de hoek k i jken 
dat de realisatie hiervan in de prakt i jk ondoenl i jk word t . Nu zou het w e l 
kunnen gebeuren dat de distr ibut iesektor zodanig in het verweer zou k u n ­
nen gedrongen worden dat zij ook hun Opvangregel ing organiseren met 
een grenspri js bovenaan. 

Kerstfeesf en 

tomboBa van de 

Paster PypeschooS 

Op zondag 20 december liep d e 
zaal van « 't Zal we l gaa-n » vol 
volik. Redeirs en vissers, mannen en 
v rouwen en kind'eren kwamen cp 
voor het Kerstfeestje. De ouders 
zochten een goed plaatsje voor hun 
kinderen, en de jonge kerels bleven 
nog wat aan de toog staam. Maar 
om 3 uur begon het spel. Eerst 
kwamen ds leerl ingen motoristen op 
het toneel met echt stemmig to­
neel « Bewogen Kerstavond » dat 
hun leraar voor hen gemaakt had. 
Grootvader en kleinzoon zitten op 
kerstavond te wachten op vader d ie 
al moest binnen geweest z i jn. Maar 
in de potd ikke mist is er een aan­
var ing gebeurd. Na ongerust en 
angstig wachten 'komt vader toch 
ongedeerd thuis. A l len z i jn gereid 
en kunnen dankbaar Kerstmis v ie­
ren. 

Een andere hoofdschotel was het 
akkordeonmuziek van de leerl ingen 
van Astr id Delaender onder haar 
le iding. Hun optreden w e r d zeer 
gesmaakt door ds aanwezigen. En 
na enkele tussennumme'rties kwam 
het tweede toneel van de jongens 
van dek « Bezoek bi j de dokter ». 
Daiarin spreidden zij tentoon wa t zij 
geleerd hebben in de lessen van 
eerste hu lp , natuur l i jk op een lu i ­
mige manier. 

Hal fweg de namiddag werden de 
pr i jzen van de to-mbola ver loot, en 
op het einde was er nog een gra­
tis bl iksemtombola voor de aanwe­
zigen. Iedereen was ge lukk ig en 
tevreden om dit welgeslaagde 
Kerstfeest. 

LIJST WINNENDE NUMMERS 

04701 

17775 

09457 

05355 

13688 

01275 

14135 

15496 

13396 

07520 

08373 

08965 

14365 

18660 

08251 

04145 

00778 

- 03237 

- 09230 

- 18748 

- 18773 

- 05685 

- 16427 

- 09559 

- 00658 

- 01379 

- 10818 

- 11137 

- 05322 

- 13934 

- 12586 

- 02043 -

- 05438 

- 05438 

De omslagen : 

- 14357 -

15488 -

12868 -

- 13082 -

08455 -

12276 -

- 06564 -

17400 -

12001 -

- 15621 -

02452 -

18061 -

- 19756 -

01160 -

037122 -

- 16537 -

07947 

13351 

10428 

16447 

19436 

12347 

02551 

11448 

13388 

04456 

04746 

14085 

12780 

08222 

05207 

03257 

1141 - 0405 - 0605 - 1847 - 1357 
0641 - 0,549 - 0713 - 0632 - 1792 
0975 - 0951 - 0384 - 0148 - 0559 

De pri jzen mogen afgehaald wor­
den j n de visser'ijsciiool «'Paster 
Pype » van 4 januari tot 31 januari 
elke voormiddag. 

VERNIEUWING VAN ABONNEMENTEN 

VOOR 1965 
De post is reeds begonnen met 

het aanbieden der kwi j t ingen ter 
vern ieuwing van de abonnementen 
voor het jaar 1965. 

Deze bedragen : 

een |aar 

zes maanden 

drie maanden 

Holland 

Buitenland 

22 

300 fr 

150 fr 

80 fr 

gulden 

35Q fr 

Wij maken er onze abonnees at­
tent op dat zij tegenover de fiskus 
de pri |s van tiet abonnement op ons 

b lad in rekening mogen brengen in 
hun algemene onkosten, zonder dat 
hiervoor een faktuur met over-
drachftaks vereist is. 

Voor onze abonnees in Nederland 
gelden dezelfde pr i jzen, op voor­
waarde evenwel dat zij dan in een 
postkantoor een postabonnement 
onderschri jven. 

Bij overschri jv ing per girodienst 
of op bankrekening bedraagt het 
abonnementsgeld echter 23 gu lden 
per jaar, aangezien de toezending 
alsdan wekel i jks onder band moet 
geschieden. 

O p Q E D C 

LEEST UW 

VAKBLAD 
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